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Einzelne Programmpunkte

1.1 Beispiele kartellrechtlicher Buf3geld- und
Verwaltungsverfahren mit unzulassigen
Verhaltensweisen

1.2 Das Kartellverbot und seine Ausnahmen

1.3 Vereinbarung und abgestimmte
Verhaltensweisen
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Einzelne Programmpunkte

2.1
2.2
2.3
2.4

Wettbewerbsbeschrankungen
Preisabsprachen und Preiserhn6hungen
Marktaufteilungen

Mengenabsprachen /Kapazitatssteuerung

Submissionsabsprachen
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Einzelne Programmpunkte

3. Verhalten in kritischen Situationen
3.1 Direkte Kontakte mit Wettbewerbern
3.2 Preiserh6hungen

3.3 Wettbewerber als Kunde

4. Sanktionen

2019-11-05© Dr. Miller-Feldhammer, Stuttgart



1.1. Beispiele kartellrechtiicher

2017

AONRS!

Bulsgeldverfahren

BKartA beanstandet die Praxis pauschaler
Preiserhohungsschreiben in der Zementindustrie:
Pauschale Anklindigung, Listenpreise um bestimmten
Betrag pro to. zu ernéhen = Fuhlungnahme zwischen
Wettbewerbern, um diese tUber geplantes Marktverhalten

ins Bild zu setzen [abgestimmtes Verhalten]

BKartA verhangt Geldbul3e wg. Preis-, Gebiets-, Kunden-
und Quotenabsprachen im Zusammenhang mit
Liefergemeinschaften im Asphaltbereich ab einem best.
Schwellenwert: Einfuhrung von Marktraumen,
Auftragsteuerung und Ausgleichsmalinahmen fur
Uberlieferungen => VerstoR gegen Kartellverbot
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1.3. Vereinbarung und-abgestimmte

\erhaltensweilse

> Beispiel:

Auf einer Verbandsveranstaltung im Betonpflasterstein-
bereich wird ein sogenanntes Marktgesprach abgehalten.
Im Anschluss an Zementpreiserhdhungen sind sich die
Teillnehmer einig, dass die PreiserhGhungen der
Vorlieferanten an die Abnehmer weitergegeben werden
sollen. Von den Teilnehmern werden unterschiedliche
Betrage zwischen € 0,90 und € 1,20, teilweise auch

Prozentsatze genannt, die dann jeweils auch umgesetzt
werden. ?
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1.3. Vereinbarung und-abgestimmte
Verhaltensweise

» Kontaktaufnahmen durch die Wettbewerber sind in der
Form eines Informationsaustausches erfolgt . Die
Teilnehmer haben jedoch unterschiedliche Vorstellungen
Uber die Gestaltung der Preisernéhung im einzelnen,
nachdem sie unterschiedliche HOhen und unterschiedliche
Berechnungsmethoden der geplanten Preisern6hungen

nennen.

= => Keine Willenstubereinstimmung im engeren Sinne
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1.3. Vereinbarung und-abgestimmte
Verhaltensweise

= Kontakt: Informationsaustausch ist getragen von der

Erwartung, dass die anderen Teilnehmer ,,mitzuziehen*

= Es bestenht eine Willensubereinstimmung Uber die
Preisern6hungen als solche, wenn auch nicht in genau

derselben Form und Hohe => abgestimmtes Verhalten

»2Abstimmung“ kann auch in der tatsachlichen

Durchftihrung [Einfihrung des Zuschlags] liegen
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1.3. Vereinbarung und-abgestimmte
Verhaltensweise

. Bereits die Teilnahme an einer Sitzung, bei der
kartellrechtswidrige Themen besprochen werden = Beleg

fur die Teilnahme am Kartell

= Blol3e Teilnahme an einer Sitzung mit
kartellrechtswidrigen Inhalten wird als
des Ergebnisses der Sitzung gewertet => andere
Sitzungsteilnehmer mussen sich klar von dem
wettbewerbswidrigen Verhalten distanzieren, sonst

Kartellverstof}
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2.2. Marktaufterlungen

Marktaufteilungen sind i. d. R. hard core Verstdf3e. Verboten

sind:

» Absprachen und Abstimmungen tber Gebietsabgrenzungen,
z. B. uber die Respektierung von ,,Hausgebieten®,

,Demarkationslinien“ und Preisgebieten

» Absprachen lGber die Zuweisung von Kunden oder einzelnen
Auftragen, etwa durch die Abgabe von abgestimmten

»ochutzangeboten”
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2.2. Marktaufterlungen

» Absprachen und Abstimmungen lGber die Aufteilung von
sachlichen Markten, z. B. GUber Sortimentsabgrenzungen,
d. h. die Abrede, sich bei der Produktion und/oder dem
Vertrieb von Waren oder Dienstleistungen nicht zu

uberschneiden:;

» Absprachen Uber die Aufteilung von Auftragen, etwa durch
die Vereinbarung, den Wettbewerber bei einem

Angebotsverzicht mit einem Unterauftrag zu beteiligen.
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2.3. Kapazitatssteuerung

Mengensteuerung mit dem Ziel einer
Preisstabilisierung/Preiserhdhung sind hard core Verstdle.

Verboten sind:

» Vereinbarungen/Abstimmungen von Produktions- oder

Verkaufsquoten

» Vereinbarungen/Abstimmungen tber

Produktionskapazitaten, z. B.

2019-11-05© Dr. Miller-Feldhammer, Stuttgart

24



2.3. Kapazitatssteuerung

= Vereinbarung Uber einen Einschichtbetrieb statt eines
Zweischichtbetriebs = einer Angebotsbeschrankung

vorgelagerte Vereinbarung -> Ziel: Mengenbeschrankung

» Absprachen Uber die Nichtbelieferung von Kunden bzw.
die Nichtberticksichtigung von Lieferanten: Ziel ist die
Verknappung der Zahl der mdglichen Anbieter mit dem
Ziel ein Verhalten zu sanktionieren bzw. ein bestimmtes

Verhalten zu férdern.
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3.1. Direkte Kontakte mit

Wetthewerbern

Arbeitskreise, Verbandsveranstaltungen, direkte Kontakte:

>

>

Teillnahme nur, wenn eine aussagekraftige Tagesordnung
vorliegt;

Teilnahme nur, wenn ein neutraler Leiter vorhanden ist;

Es sollte Uber den Verlauf der Veranstaltung Protokoll
geflhrt werden;

Werden unzulassige Themen besprochen: Distanzieren und
um Aufnahme in das Protokoll nachsuchen;

Vorfall dokumentieren in Aktennotiz, gegebenenfalls
Vorgesetzten oder Berater informieren.

2019-11-05© Dr. Miller-Feldhammer, Stuttgart 29



3.2. Preiserhohungen

» Zeitspanne zwischen Ankundigung und tatsachlicher

Preisern6hung sollte kurz gehalten werden

> Offentliche AuRerungen [Presse, Internet etc.] Gber
Preisanderungen sollten vermieden werden =

maoglicherweise Aufforderung mitzuziehen

» Preiserhdohungsschreiben sollten je nach Kunden
konkretisierte Preisanpassungen enthalten, d.h. bisher
abgenommene Produkte, spezifische neue Preise und das

Anderungsdatum enthalten
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3.3. Wetthewerber als Kunde

» Geschéaftsbeziehungen mit Wettbewerbern sind

kartellrechtlich zulassig, bedtrfen jedoch besonderer

Sorgfalt:

Informationen Uber Preise sollten nur weiter gegeben
werden, soweit die Geschéaftsbeziehung tatsachlich

betroffen ist [=> keine Gesamtpreisliste]

Kein Austausch von Kalkulationsgrundlagen oder
anderen fur die Geschéaftsabwicklung nicht relevanten

Geschaftsgeheimnissen
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